
La Importancia de 

un buen PLAN DE 

NEGOCIOS en 

Tiempos de Crisis



 Cada negocio necesita un plan; y elaborar un plan de negocios detallado le

proporcionará la oportunidad de adquirir las habilidades necesarias para

que su proyecto de negocio logre los objetivos deseados.

 El plan de negocios es importante porque es una guía que orienta al

emprendedor a plantearse metas y objetivos, así como el logro de los

mismos; es el corazón para lograr oportunidades de apoyo y la obtención

de financiamiento, la formación de alianzas, contrataciones y atracción de

buenos ejecutivos.

 Un plan de negocios se utiliza para comunicar la forma en
que su estrategia aumentará la probabilidad de éxito en una
nueva empresa o mejorará el rendimiento de un negocio
existente. Además, puede emplearse para facilitar la
deliberación entre socios de negocios que necesitan acordar
y documentar sus planes.



 También puede utilizarse para facilitar la comunicación con los

funcionarios de gobierno a quienes les puede ser necesario aprobar

aspectos del plan y, por supuesto, con inversionistas potenciales, bancos o

personas que pueden decidir financiar el negocio o su ampliación.

 El usuario más frecuente del plan de negocios es el mismo emprendedor.





Quienes pueden Ayudarte

 Instituciones del Estado

o Viceministerio de MYPIMES (MIC)

 La Academia

o INCUNA

o CETTRI

o STARTUP LAB (FP-UNA)

o Núcleo de Asistencia Empresarial (FCE-UNA)

o Departamentos de Emprendedorismo de las Uas

o Docentes, Profesionales egresados

 Consultoras y Profesionales Independientes
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